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			Kanzleiseminare – Anwaltscoaching – Strategieberatung

 

„Alles ist lernbar, nur der Wille nicht“

Johanna Busmann, Hamburg


		

	

 Anrufen











	
		
			33 Jahre Anwaltsseminare von busmann training®


		

	



	
		
			Liebe Anwältin, lieber Anwalt, 

Sie vertrauen mir Ihre Sorgen, Ihre Lernwünsche, Ihre Kanzleien, Ihre Assistentinnen, Ihre Webseiten, Ihre Wünsche und manchmal sogar Ihre Ziele an.

So oft haben Sie gelacht, betreten geschaut, im Blitztempo gelernt, mich bis Binz verfolgt 🙂 und meine Leistungen tausendfach weiter getratscht!

Heute sage ich Ihnen einfach nur DANKE.


		

	


 Verhandlungstraining vom 13. - 16. Juni 2024 in Binz
 Buch bestellen: "Chefsache Anwaltscoaching" (2022)










	
		
			
		

	


	
		
			Kanzleiwebseite

Nützlich, aktuell und sexy muss sie sein. Nur wenn der (noch) unbekannte Wunschmandat über Ihre Webseite auf Sie aufmerksam wird und Sie engagiert, ohne Sie zuvor zu kennen, ist die Seite ihr Geld Wert.

Wie das geht?


		

	


 Mehr lesen










	
		
			
		

	


	
		
			Öffentliche Anwaltsseminare+ Kanzleischulungen

Seit dem Jahr 2020 organisieren meine Kunden auch öffentliche Seminare – direkt vor ihrer Haustür.

Sie bringen dazu Mandanten, Kollegen, örtliche Interessenten und ihre Assistentinnen mit in die Seminare.


		

	


 Mehr lesen
















	
		
			
		

	


	
		
			Kanzleimarketing

Das Wollen erkennt man am Tun.

Sie lernen alle Maßnahmen kennen, die geeignet sind, Ihre zuvor festgelegte Kanzleistrategie umzusetzen.

Geht von A (wie AdWords) bis Z (wie Zeitmanagement).


		

	


 Mehr lesen










	
		
			
		

	


	
		
			Kanzleistrategie

Anwälte suchen sich ihre Mandanten aus. Nicht umgekehrt.

Kanzleiziel, Marktanalyse durch S.W.O.T., Mitbewerber-Check, Honorarstruktur, Kanzleiressourcen und Webseite gehören zu den strategischen Themen.

Erst danach ist Kanzleimarketing sinn- und erfolgreich.


		

	


 Mehr lesen
















	
		
			
		

	


	
		
			Kanzleicoaching

Ein Coaching hat mit einem Seminar nichts zu tun.

Es hilft, wenn Sie ein Unternehmen, ein Team oder sich selbst besser als bislang führen, motivieren oder erweitern wollen.

Und wenn der Coach sein Geschäft versteht.


		

	


 Mehr lesen










	
		
			
		

	


	
		
			Anwältinnen

Anwältinnen lernen nichts anderes als Anwälte; allerdings lernen sie anders.

Aus diesem Grund erfinde, konzipiere und veranstalte ich seit 1999 Seminare nur für Anwältinnen.

Auch meine vier Anwältinnenkongresse „KKK – Karriere, Kohle, Kompetenz®“ hatten es in sich.


		

	


 Mehr lesen
















	
		
			
		

	


	
		
			Online-Marketing für Kanzleien

Keine Suchmaschinen-Optimierung und keine Kanzleiwebseite stellen langfristig Ihren Platz auf der Googletrefferliste Seite 1 sicher.

Wenn Sie allerdings gar nichts tun, ist Ihr Erfolg auf diesem Akquiseweg komplett ausgeschlossen.


		

	


 Mehr lesen


















 

  



 

	


 
 
	
		 
			
			
				 
									33 Jahre Kanzleiberatung

Über Johanna Busmann





		 
				

						
				 
									Anwaltstraining und -coaching

Leistungen und Service

Johanna Busmann

busmann training®

Johann-Mohr-Weg 8

22763 Hamburg

Tel:  +49 40 892722

Mob:  +49 171 1244321

Mail: info@busmann-training.de



		 
				

						
				 
									2022: Mein neues Buch

Jetzt bestellen!





		 
				

						
				 
									Kontakt. Anfrage. Bewertung

Jetzt bewerten!




 













	
		
			
			

		

		
			
			

		

	

	
		
			
			

		

		
			
			

		

	

	
		
			
			

		

		
			
			

		

	

	
		
			
			

		

		
			
			

		

	

	
		
		

	




	
		Bitte Datenschutzerklärung akzeptieren.
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